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Des outils pour faire dialoguer amont

et aval de |a filiere bovins allaitants bio :

Analyse des trajectoires post-conversion
et des stratégies techniques et commerciales
des exploitations

Anne HAEGELIN et Emilie OLLION Eggl[\_lléé

a partir des travaux et des stages de fin d’études
de Marie BERNARD & Capucine SIMON
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Des questionnements sur I'avenir des filieres allaitantes bio sur le massif central :
=» CONSOMMATION : Des évolutions marquées des tendances de consommation

La consommation et son évolution (2/2)

par individu
100kg Baisse de consommation
: par habitant, portant

Consommation totale de 85 kg surtout sur la viande de
viande/an/hab (kgéc) 75kg " beeuf.

33 kg
Consommation viande 28 kg /' \
boeuf/an/hab (kgéc) 22 kg

1960 1980 2020 et 2021

Turlan, septembre 2022



I N N R

& "U MASSIT CENTRAL
... et qui désormais concerne aussi la viande BIO viandes

Marché alimentaire bio (2021) .

Ohservatoire de (o consommuatian —Agence Bio ﬁ O
) 7 /o

L3 _:I."I‘.'l.llllEI.I‘dS € des frangais consommateurs de produits

: = Pé Pé Q *
e 5l 446 millions € carnés déclarent manger de la viande BIO(*)

... MAIS...

, (*): Sondage IFOP 2019
EVOLUTION DES VENTES DE PRODUITS ALIMENTAIRES BIO DEPUIS 2012

@ i Avec des consommateurs bio :
Viandes v" Ayant une plus forte sensibilité
a la condition animale que les
autres consommateurs...
v ... Et ce, de facon de + en + marquée
au fil des années
Source : Barometre de la consommation

bio (Etude Agence Bio - CSA / janvier 2022°
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2012 2013 2014* 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

Millions €
[=E=N= e

[=]

Sources : Agcnce Bio / ANDI * Achats hors taxes évalués par enguéte auprés des fournisseurs et des acheteurs, depuis 2014 en restauration commerciale et depuis 5
(Observatoire national de I’AB) 2009 en restauration collective.
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v | andes
... avec un impact différent selon les circuits commerciaux

L
2
._‘l:;_- -
= Répartition des ventes (en volume) en 2021 _ R _&-;‘rf‘
(bservoroine de o viande bia — Inferdiay, 2027 _-ﬁ.lu' :5'"‘?‘. Ei‘.‘:‘
GMS < ._'i.-.'ﬂ 1;':;3}‘: ; _H\l{-f..lﬁ‘ .q._\?"q

= Evolution des tonnages vers la RHD o
Observatoire abottoge commission bio A INTERBEY 2021, donnees 2020

3000 -

2000 -

Vieaux

| B Gros bovins allaitants

1000 - W Gros bovins laitiers

2005 2018 2020
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=>» Un flou sur la PLACE DE LA VIANDE BIO dans le marché de la viande

... et une confusion des modeles qui met peu en avant les vertus
du cahier des charges et du mode de production bio

Faible lisibilité du bio dans le
marché de la viande et vis-a-vis
des SIQO

+

Des réformes de la PAC qui
interrogent les modeles d'élevage
allaitant et la place de la bio

+

Baisse et remise en question de
la consommation de viande

+

Des modeles d'élevage remis en
question

POURQUOI UNE
BOUCHERIE
Bli@ ?

-
CERTIFILE

N

AGRICULTURE
810L6GIQUE
biocadp

AETEO MARCHES

M-aari Q

earchjobs |@ Signi

International edition~

"5 Tha.”
Guardia

dé

. Themost damaging farm products?
Organic, pasture-fed beef and lamb
e George Monbiot

AS UN STEAK

MASSIT CENTRAL

viandes

POUR UNE
VIANDE
FRANCAISE
DE QUALITE
RESPECTEUSE DE
LA TERRE,
L'ANIMAL ET DE
LHUMAIN

nonde ACTUALITES - ECONOMIE - VIDEOS - DEBATS - CULTURE ~  LEGOUTDUMONDE

Avant d’étre cancérigéne, la viande est
polluante pour la planete

Emissions de gaz a effet de serre, deau: 'él
fortement 'environnement it
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Des questionnements sur I'avenir des filieres allaitantes bio sur le massif central : v i a ndes
Quelle organisation de filieres ?

=» Une organisation de filiere en questionnement ?
.
‘@
W h |
o'~'o ‘Jm:
» Pour absorber des volumes

/_\
3 .@‘ 3
Tout bouge... ,,%._.m\s‘*

supplémentaires Bio > Développement de
» Pour trouver de nouveaux équilibres la vente directe
(matieres et économiques)

v’ Capacité de production des fermes ?f
avec + de hachés

v" Prix des intrants
> Pour bien rémunérer tous les acteurs

v" Tendances de consommation
v' Attentes sociétales
v’ Cahier des charges bio

> Nouveaux circuits
de proximité

» Plus de produits bio
en restauration collective

» Objectifs EGAlim 2



CONTEXTE DE LA VIANDE
BOVINE BIO DANS LE
MASSIF CENTRAL
FONDEMENTS DU PROJET
BIOVIANDES
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Le Massif Central  4illa

g Chargement extensif : 4%
2 1

Auvergne & Limousin = 1,07 UGB / ha SFP 5 6‘}0/
. s A

V'S 1,55 UGB/ha SFP pour la Bretagne St & 0

(I HERCLLE. 2017) =~ emplois

.g Plus grande prairie d'Europe : 60% de la
SAL = prairie permanente et seuls 10%
sont favorables a la grande culture

ﬁ Un massif tourne vers l'elevage
taux de specialisation = 36%

VS 12%en France

10
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Filiere allaitantes bio du Massif Central Devenir des veaux allaitants bio* Uherbe : 1a ressource
— principale
E e - ™ %
= Reépartition des bovins bio e g %&% Q
allaitants _
Vendu en
- tionnel 8%
(=30 000 tétes) conventionne
L)
vy 63 %
<1500
1500 3 3000
3000 3 4500
45003 s000
B 5000 35 7500
B =7500
Valoriseé
Ohsenvoioire dg ia production - Agence 8k (2021) en bio

Image : Elevage du domaine de Sinzelles

*veaux bio nés en France en 2014, source : GEB Institut de I’élevage, données SPIE/BDN| et Normabev 11
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viandes

MASSIT CENTRAL

Des objectifs ... et confortés par les
définis en 2017... évenements récents

Mal cahier des @ \. _ I
m‘ E|evageé //7 charges de I'AB / 202
' I"herbe
\\ @€ Colt de I'énergie,

des intrants...

N

Développer des Bilan carbone produits
débouchés locaux et ———— Covid : limites des
complémentaires marchés internationaux

SEE ) Nouvelle PAC :
X ?{' Finir les animaux —— prime 3 UGB € -

12
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!
i & % 3 ; | Producteurs d'une viande bio
D‘{Wm patlenaines b de I majoritairement a 'herbe
lov Tvouche 2 duw prejel |
|
o |
(’E’) clustertio fedecr | . AVAL
5 , 8. G I Premier maillon de la chaine de
rg . g‘t 6 ‘ I distribution + trouver la meilleure
e et e I adequafion entre les circuits,
VI a N d e s I notamment ceux de proximités
INRAZ i B ‘}3;, ! O LG, _ory
¥ 4 ! Filiere
| A ol | | ‘Socle pour le developpement
a—— Pl I durable et concerte des filigres
04 I
idele ;
v I
i

13
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Guernesey
Jersey

L"ij‘*i‘@ o frennes

"‘Eighg\elgi que
y

P";,\ £\
LuxemByurg

-

5%

A }l
LES ATTENTES DE LA FILIERE EN
BREF : Des beeufs entre 360 et
450 kg, maximum de 42 mois,

avec un état d'engraissement de
3 et une conformation R et U.

Pour aller plus loin : Fiches
BioViandes - Production de
Boeufs bio dans le Massif Central
en2017.

Des acquis sur le projet Bioviandes

ATTENTES EXPRIMEES PAR LA FILIERE LORS DE ENQUETE

OU VONT LES GROS BOVINS
ENBIO?

% : allaitant % : laitiers -
18%-4 %

Boucherie / rayon
boucherie
13%-7%

52%-78%

* steaks hachés, plats
préparés

6%-8%

Restauration

collective/

commerciale

AGE
42 mois
30 max
C—
42 mois
30 max
CaaSSS—
42 mois
30 max
T —
42 mois
30 max
T ——
42 mois
30 max

POIDS

300 350 400 450 500kg

(S—

300 350 400 450 500kg

Rm—"——

300 350 400 450 500kg

300 350 400 450 500kg

fam—m—

300 350 400 450 500kg

ETAT
D’ENGRAISSEMENT

CONFORMATION

E@@O P

Y 2 B 4 5

i

1 2 3 4 5

ﬁ

12 3 4 5
1 2 3 &4 5

1 20 3 4 5

Des enquétes et fiches de synthese par type d’animaux sur

8 Eleveurs bovins allaitants engraissant 100% a |I’"herbe : 0
en 100% filiere longue (Moysan 2018)

les attentes de l'aval
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Pileten, valenisen,

Développer des connaissances

_ . COMMUUNAGLULETY
Mieux comprendre les systemes b
pour renforcer leur durabilité et
anticiper leurs productions
Développen des connaisdancesd

Mieux comprendre les éléments
clés pour une articulation amont-
aval plus opérationnelle - Focus sur
les filieres de proximité

15
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Volonté des acteurs de la filiere
de créer une dynamique d’échanges
entre amont et aval
pour co-construire la filiere et ses débouchés

¥

Différents axes de travail définis, dont :

- Nécessite d’anticiper

les volumes et

lités d :
qualites de carcasses Commen* 7
Analyse de Analyse de
trajectoires stratégies techniques
de conversion et commerciales

()
g ' Nt MAEEIT CENTRAL

viandes

16
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17
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BOVins E !‘@ MASEIT CENTRAL
” viandes
]
viande
bio
CTE'
Massif Central
ampn

Finis

Majoritairement
a I’herbe

A

19 19




A. Echantillon

14 élevages, 5 départements

Pour 11 élevages sur 14 :
- Début de la conversion en 2015, 2016 ou 2017
- Durée de la trajectoire étudiée : 6 ou 7 ans

Présentation des systéemes en 2020/2021

Référence 2019 2020 ou 2021
Moyenne Moyenne Min Max
SAU 124 127 ha 41 210
Nombre de VA | 64 69 14 63
Prairies/SAU 80 % 85 % 62 % 100 %
UGB/VA 1,8 2,24 1,5 3,1

s T

20



Lo veode

Collecter et

d 1 Deéfinir les trajectoires en Qualifier la diversité des trajectoires en
ordonneries  construisant des indicateurs construisant des variables
données
M
oy

Données finales :
enquétes en

fermes Indicateurs Analyses
o : o Types de
description des Variables statistiques : :
trajectoires

Données intiales :
diagnostics de % e
conversion i

trajectoires

(ACM/CAH)

Collecter et ordonner
les données Analyse descriptive

0 .
Conversion

Données

d’abattage Graphiques

Normabev
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A. Echantillon

8 élevages, 8 départements

TYPOLOGIE DES EXPLOITATIONS BOVINES ENQUETEES —

. .‘/_.::__ —,
7 \.
B

K (34
SYSTEME \k P
g VST :

Veauy sous la
Broutards,
Mere, veaux ; Beeufs (1B)
S reproducteurs
UGB/vélage < 1,5 - UGB/vélage 1,5-1,8 - UGB/vélage > 1,8

& ‘ @ ‘ Péle Bio Massif Central
MASSIT CENTRAL

. ‘BloReferences
viandes

2015-2022

22
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B. Collecte des données

Eleveurs
Compréhension des choix technigues,
commerciaux et organisationnels

[
1
|
I
1
1
1
1
1

. 1

Conseillers i

|

Compréhension du contexte I

de |'exploitation I :

" k{a + Apports complémentaires | . 2 . Etude des freins
issus du stage de Simon BROSSILLON :
1
1
I
1
1
1
1
I

(stagiaire IDELE-Institut de L Elevage)
Bibliographie
Compréhension du cadre général du projet,
du contexte agricole du Massif Central et
des problématiques autour de La filiére

Grille d'analyse

24



RESULTATS
1/ANALYSES DES
TRAJECTOIRES
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Descriptions de quelques variables
d’intérét vis-a-vis de la
commercialisation

Systemes de production

m Broutards et génisses™
® Production diversifiée
m Spécialisés gros bovins

m Spécialisés veaux

* + qqs boeufs

Commercialisation des animaux
finis
m Reste en CL + dvp un CC

m Reste en coop

= Marchand -> Marchand +
coop

m Développe la VD (avec ou
sans CL)

CL : Circuit Long VD : Vente Directe CC: Circuit Court

Races

m Reste en Charolaise ou
Limousine

m Reste en Salers ou Aubrac

m Passe d'une race lourde a
une race rustique

| 2 troupeaux

* Angus, Hereford ou Ferrandaise 27
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Quatre trajectoires types /\

SR ...
= md =m0 EF, gt

Autonomie
en concentrés

"

Race Débouché Investissemer?ts & Taux de finition
Charge de travail totale

Elevé*

* Par rapport au
reste de
I’échantillon

Bas*

Début de Ia Fin de la
trajectoire trajectoire



Quatre trajECtOirES thES CL: Circuit Long VD : Vente Directe

/-\ CC: Circuit Court
g » %
Lo T m %@ﬁ% @% S

Autonomie _ . . Investissements &
, Race Taux de finition Débouché ]
en concentrés Charge de travail totale

Elevé*

* Par rapport au reste de
I’échantillon

Bas*

Début de la Fin de la
trajectoire trajectoire



Quatre trajECtOirES thES CL: Circuit Long VD : Vente Directe

/-\ CC: Circuit Court
o T m T o . S
bbe U ° ..,.,.s%p b% %o o

Autonomie _ . . Investissements &
, Race Taux de finition Débouché ]
en concentrés Charge de travail totale

/ Za,
A cL >CL e
n=4 Lourde 4"

B H CL > CL(+CO) Trav. & inv.
n=4 Rustique

=}
1]
IS

AR

Do,
CL = CL (+CC) e

U

Inv.
Variable VD > VD ey

]
n=2 Changement

30




Anticiper I’évolution de la finition

Pour anticiper I'évolution des productions dans les 4/5 ans, questionner le cadre de contraintes de I'éleveur.
= Quels changements I'éleveurs envisage-t-il ?

o [y
@ A Vend-il déja en directe,

souhaite-t-il développer
0 5 Diminuer la charge de Faire de nouveaux ce débouché ?
Changer de race * travail sur la ferme ? investissements ?

Vente directe majoritaire

avant conversion ? Double constat :
Oui | Non
Peu d’évolution* A finition des 9@ * Trouver les débouchés pour la commercialisation
" Lourde Trav & Inv A Trav & Inv \ des males finis demande du travail aux éleveurs
C:c:x ” Peu d’évolution* A finition des &' et des @ . _ -
Rustique Trav & Inv Trav & Inv > Les solutions de valorisation reposent
race o majoritairement sur la création de liens directs
w 71 finition des &' et des ? entre les éleveurs et ceux qui découpent la viande.
angement Trav & Inv

Evolution de la finition dans les 4/5 ans qui suivent la conversion

31
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Evolution de 'adéquation des carcasses a la demande

Part des boeufs répondant aux differentes demandes
Races rustiques (Aubrac, Salers, Ferrendaise, Hereford)

100% -
é 5% Transformé :
£ R->P- ; 3 : 350->450kgc
[ -
gﬁu%_ Piécé :
5 U+>R= ; 3 ; 350>500kgc
5
O
o
0o

25% -

0% -

4 0 1 2 3 4 5 & 7 8 @ 10

Année aprés le début de la conversion (C1)

Demande . Aucune . Autre . Transforme . Piece 32



o yReaias |

Evolution de 'adéquation des carcasses a la demande

Part des vaches répondant aux différentes demandes Part des vaches répondant aux différentes demandes
Races lourdes (Charolaise et Limousine) Races rustiques (Aubrac, Salers, Ferrendaise, Hereford)

100% - 100% -
T5% - 750% -
om 50 %
25% - 25% -
0% - 0% -
E 0 1 2 3 4 A 0 1 2 3 4 5 8 7

Année aprés le début de la conversion (C1) Année aprés le début de la conversion (C1)

Demande . Aucune . Autre . Transforme . Piece

Proportion d'animaux
Proportion d'animaux

Transformé :

R->P- ; 1>3 ; 350 2500 kgc

Aucune demande :
Piécé : Poids carcasse < 350 kgc

E->U= ; 3 ; 400 =500 kgc 33




RESULTATS

2/STRATEGIES ET ARTICULATIONS
DES CHOIX TECHNIQUES ET
COMMERCIAUX

R S MASSIE
: CENTRAL



Les monographies :

- Engquate STRATEGIE DE COMMERCIALISATION DES
s e EXPLOITATIONS DU MASSIF CENTRAL

Y S eErTTE— O
- - b | 1 g C =
------------------- Cenlexte de | etude i | | =
Y | ey | Coranclinialigues de Uexpleilalion -
A I e | Tyaulugic o st i
| - rau | | s frrrirn] A Coapiratie .,ﬂ,tE: 5 Y
| N : I - w sl o 1] .4!?'; 75 Mannd camin 2 -".‘.‘:'.""
o | Présentation de : - 22 e -
',\- I.I - Nk ” = _3 | i = Rythme de eroisikre : NON 3
\ Uilinenaine lechnicue ! R e
fie I S o Part du CA dn 'ntalior bovin &
" I =2 legw dey gircults gourte: 100%
o ' E———— :
|I I- ‘ =a anie il e
| \
| A
| DI"' centa L on de e CONTEXTE DE L'ETUDE
\! rreseniation ae ¢ R
\./ l.' i [' A o1 i7 YUYLEUCA l ! = ﬂf:"sg:a;ﬁﬂmmﬁ pof g gl M:;E:an;u:a: o
’ /A “leu'—'ule C't\- L ICIC“:{ I H ce proget ont pour enjeu de s inferroges sur ke made de commencialisabion e Forganisation
Vi I =g Interne choksis par chague dleveur enquidtt polr satisfare ses debouchés
4 | : -
| Propil des enguélés
1 R | =
/ | I ~
| W 5 R il s = - . TYPOLOGIE
Ganmume de preduily et premiers L= I
| .. -. - - i =a 5 5 . .J 'L--
éléments éconemigques : 2 = .
— : . . 4 A Ubhaisge o 14
- y - | e .
— o Retewu de Uélevewu sur ses . = p—
," viandes = [ t{'*-:l @; @ . ||

pratiques 5



> Des élevages extensifs, trés herbagers mais pas
excessivement « paturant », et tres autonomes

> Des taux de finition trés variables

------- Donnéed Teohmiguues

TAILLE DE L'EXPLOITATION

200 ~ 70
[an]
e F o 60
160 =
= 50
T 120 ®E 3 ED é 40
O ¢ G o
S 80 mC : o H %
mB : 72

40 ]
i W 10

! ©
0 1 > 0

0 1 2 3 4
Nombre d'UMO total
ASSOLEMENT }

100% | 100%
80% : 80%
60% ? 60%
40% § 40%
20% | 20%
0% 5 0%

A B C D E F G H Moyeme |

Grandes cultures M Prairies temporaires

MW Autres surfaces fourrageres M Prairies permanentes

® E
*G
B C mA
----- R e
Dyl
.,OH ®F
|
I
|
50 100 150

UGB de |'atelier BV

UTILISATION DU PATURAGE

A B C D E F G H
% d’autonomie

= % d’herbedansla ration

—— Puefil des enquétés e

100%

-n..ﬁ

20% |
60% |
a0% |

20% |

Taux global de finition (hors
reproducteurs)

84% 856% 28% 20% 92% 94% 56% 98%  100%

% SFP

TYPOLOGIE &

Systéme VSLM : veaux sous la mére
= UGB/vélage : <1,5

A-B-C-D : veaux
E : intermédiaire
F-G-H : bosufs

Systéme intermédiaire : broutard,
reproducteur

= UGB/ vélage:15-1,8

Systéme Beeuf : beeufs (1B) ) @ Boeuf
= ]

= UGB/vélage :> 1,8 & intermédinte

36
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» Conduite zootechnique : des stratégies variables pour le
rythme des vélages, en grande partie liées aux choix

. . e » Exemple : cas de la ferme « H »
commerciaux (RHD, vente directe, multiplicité des =Aemple

circuits...)
tvatéaie de saliaati
... AR A s v A oo
£ 25% Période de vente :
g 20% toute I'année
i L ]
& . _— ~ i ta
¥ i REPARTITION DES VELAGES AU COURS DE L’ANNEE
= 50%
$
e 40% 31
5% I I 30% m VEAU
0% . ' 20% 22 BCEUF
& SH SR $* O
Eﬁ R - g¢ ‘wp@ E,;:« 0% I I
Figure n"22 : Conduite zootechnigue des exploitations de Fechantilicn (n=6 fermes ; n=296 wélages) 0% . I L L r}h @ _l'th l
Soorces - Parzannalle ot donndes mxues de g CEmMpIgne 2020 par les .'-'f':"'-.'--' 5 conseitlers] { { ;:."' 'ﬂ_\ & 2 t' 2 2
-3.\2' ig, ,.gg S @fb o _\\\Ea o ‘0“ ‘D{‘ \d\ \a\
& f(g;‘ﬁ SO & M & {)“}Q ,ﬁ“{\ ﬂp@
o S

37



» Méme pour des fermes « en circuits courts », la part de vente en circuits courts reste variable,
> Et avec des degrés de diversification des circuits commerciaux différents

s GUUOWIEY e 0OMMETVCLALEA ATEOR o

e - =27 : ”"\I Al Uit | ” Il :l ..: D': 3 ; |||\“' ll.”:I ._Er
=} i
woraitcour 1o R | & ﬁE ‘T4 L - CHARGES LIEES A LA COMMERCIALISATION
e LRI HEHENIBE Y
nors reproductewrs) |3 &l $ Fe|L2a| =| = T L
8 22/85 58 10 :

| oamy M |

A | 30 ¥ X imposé | E:;

: ; impost S
| B9

¢ | | sow peb: o Imposé | EB ! A WD

D |m A X Impose: X | EBb ! : . A-B-C-D : veaux
i 0= . T

E A 7 E : intermediaire

: | 14. | i L E 40 | G F F-G-H : boeufs

| 78% Imposé X e = 3 E

G 14% Imposé e 2 )
: 0 1 2 3 < 5

H ' :

100% . x [ 80% Impesé X | Nombre de circuits de commercialisation

38



» ... Et des organisations parfois « complexes » mais adaptées

(« sur mesure »)

» Exemple : cas de la ferme « H »

’li"

ABATTOIR
'- 2
=, 5t Romain de Poppey i g1
E t ﬂf-'{'{h
= \ Sop -
L 1 He =
. Atelier de transfo G —h
2epacel '
= [ (CARREL SA) H—i_g -
~ Steak haché } = 28 km
Filiére de IARDAB  yOISIN 1= 100% VD —
ABATTOIR | o/ Alclier de
St Romain de Poppey | K - découpe
3 Pﬂﬂd}i - P boucher autc-enireprencir
[ e w‘ e - kx/Sermaine
i 149 €1kgc

Transformation chacde : plats préoarés

S & Livraison des colis par un prestataire : Nlew

B |e choix a été d'optimiser |'organisation du travail :

— Magasin de producteur

|
g

— |raiteur <

— Cantines scolaires =p-

— Restaurants «—
Certains restaurants sont
oLverts Lniguement en
penode estivale

—  (Colis
Livraison le long du trajet
menant au magasin

— AMAP

- développer un atelier de découpe a &té une opportunité qui leur a permis d’augmenter la production en vente directe ;

- les livraisons ont été pensées de sorie gue seuls des petits détours scient réalisés lors du trajet ferme / magasin

B L'objectif est de vendre en moyenne 1 gros bovin / semaine

*: prix indicatifs,
a dire d'éleveur 39



Des combinaisons originales de leviers, pour

jouer sur ...

QID Equilibre matiere
O

"'.r'-'*‘ Saisonnalité des commandes

’* * u - M
-m“ Réflexion sur la destination

finale des bovins selon les débouchés

é% Fixation du prix

... et de stratégies de
pilotage

Stratégie de
d’optimisation

Strategie de

Stratégie de
substitution

reconception
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L e L 2/Resultats [
| o
Exemple : -@-
)

'ié-‘*l Saisonnalité des commandes

Ameélioration du conditionnement des produits
Glatégie de

Adaptation du grammage

Uoplimidalien Adaptation de la composition

Sélection de débouchés présentant un besoin
de régularité d'approvisionnement ou des dates

Glhwalégie de
ecenceplien

Gthadégie de
subatitulien

Utilisation du catégoriel animal

fixées a l'avance Transformation

Combinaison de certains débouchés pour une
meilleure complémentarité
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L /Resutas

comparzison du prix de vente par rapport aux charges de ["eleveur

Source | Parssnneia)

& H

Prix de vente £/ kgc]

0 2 4 6 2
Prizz de revient [£/ kec)

v La complexité des étapes / intermédiaires dans la commercialisation =~ ————— Bionémnces ~ ovendes TS

en circuit court se ressent dans les charges et e e et i

v’ Les prix de vente largement pratiqué en vente directe ne permettent S e e
pas de couvrir dans tous les cas les colts de production
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DISCUSSION
ET CONCLUSION




Finir des animaux localement et a I’herbe dans la filiere actuelle

0 lllll @
Il y a de |la marge de manceuvre «\V

pour les éleveurs Ration / place (
de I’herbe ” NM“
]

N\
0 o [ 4 we (R g

Commercial : construire Technique : mieux

le débouché adapté a répondre a la demande\ -
leur production ' Finition - -
Jusqu’a une certaine limite : Investissements |

v' Selon les races de 50 a 75% des animaux correspondent
aux attentes Temps /
v Des adaptations couteuses en « énergie » et pas a la portée organisation du
de tous.... travail

N
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v Il n’y a pas UNE mais DES réponses possibles a la question initiale,
avec une multitude de combinaisons de leviers et de stratégies :

Quels sont les choix techniques et commerciaux
des éleveurs allaitant en AB sur le territoire
du Massif central ?

circuits empruntés

livraison
catégorie animale la catégorie
engraissée (boeuf / animale vendue Le choix Gamme de
veau / vache / génisse) selon le débouché (ou capacités) produits

du type racial

v’ Points de vigilance :
v’ Siinvestissement, attention au temps d’amortissement
v’ Les stratégies a I’échelle de la ferme (circuits courts) ne sont pas transposables en I'état aux volumes a gérer
par les opérateurs économiques (filiere longues)

20



v’ Les trajectoires

() .
Conversion

Part des boeufs répondant aux différentes demandes
Races rustiques (Aubrac, Salers, Ferrendaise, Hereford)

o
=

S
E3

Proportion d'animaux

v" Un outil d’accompagnement avec six points
déterminants a questionner :
v" Changement de race
v’ Capacité de la sole a produire de ’herbe /
céréales
v Volonté d’évolution de la charge de travail
v Volonté / capacité d’investissement
v Volonté de s’investir dans la
commercialisation
=» Permet d’anticiper le type d’animaux et taux de
finition

conversionpour commencer a avoir > 50% des

II v" Le suivi des données d’abattage post conversion
v’ Faible impact de la conversion sur qualité des
___.-------Vaches
I v La fihitior] des méles prend du temps : 7 ans post

8
Année aprés le début de la conversion (C1)

boeufs qui répondent aux attentes de la filiere



v" Les éleveurs ont développés des leviers techniques et organisationnelles
pour valoriser localement des animaux finis majoritairement a I’herbe
v Multiplicité des débouchés

Fluctuation de v' Saisonnalité
la demande v Type d’animaux
I Saisonnalité v Equilibre matiére

Equilibre
matiere

v" Ces leviers sont couteux en temps et énergie et pas toujours rémunérateur

v" Ces leviers restent activables dans certains contextes territoriaux : acces
aux infrastructures aval, au marché, concurrence acceptable

v" Ces leviers restent gérables sur des petits volumes

v" La RHD est un cas intéressant ou la complémentarité des modes de
commercialisation peut prendre sens et contribuer au dialogue entre
acteurs

Sm~——






